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Professionele toepassingen vragen professionele oplossingen. Eenvoudig ver-

woord, echter om dit in de praktijk te realiseren is inspanning vereist. Zeker 

is dit het geval in de industriële markten waarvoor MODELEC Data-Industrie 

de producten levert. Voor wat betreft de toepasbaarheid van onze producten 

verwachten onze relaties een betrouwbaar advies. Parate technische kennis 

van onze verkoopspecialisten staat hiervoor garant. Relaties die nog “dieper” 

in de technische toepassing wensen te gaan kunnen rekenen op specialisten  

van onze gecertificeerde supportafdeling. Trots zijn wij op de producten die 

wij leveren, trotser nog zijn wij op de twee peilers van MODELEC: 

Advies en Support 

Het succes wat daaruit komt willen wij graag met u delen.
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De verkoopspecialisten van MODELEC zijn technici van 

huis uit. Zij bezitten de gave goed te kunnen luisteren naar 

de klant en derhalve erg ver met hen op technisch niveau 

mee te denken en als zodanig te kunnen informeren en 

adviseren inzake de technische applicaties. Indien nodig 

assisteren de technische specialisten, hetzij op locatie, 

hetzij binnen MODELEC om eventuele technische 

”plooitjes” glad te strijken. Wij zijn er trots op dat wij 

hoogst zelden geen raad weten met een datacommunicatie-

vraagstuk. En als dan de ”plooitjes” gladgestreken zijn 

toont de verkoopspecialist zijn commerciële kwaliteiten. De 

overtuigingskracht, geplaveid op een weg met technische 

deskundigheid, zal dan tot een positief resultaat leiden.

Kritisch en gefundeerd

Als onze relatie na beëindiging van een bezoek op een ma-

nier reageert alsof hij of zij de ”ondertiteling heeft gemist”, 

dan hebben wij iets niet goed gedaan. Het gemis aan onder-

titeling kan zich op verschillende manieren vertalen, echter 

in alle gevallen in een ontevreden klant.

MODELEC is hiervoor verantwoordelijk. Als gerenommeerde 

verkooporganisatie van hoogwaardige producten, bestemd 

voor een wellicht nog hoogwaardiger markt, kunnen wij ons 

geen missers permitteren.

Onze afnemers vinden wij in de industrie, met name in de 

industriële datacommunicatie. Absoluut selectief en kijkend 

met een kritische blik, zowel technisch als commercieel naar 
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de producten, wordt bepaald of wij vertegenwoordigings

contracten aangaan.

Wij zijn immers verantwoordelijk voor datgene wat wij  

verkopen; onze afnemers willen wij graag behouden.  

Windturbines, energie, gas en water, petrochemie, zee- en 

luchtvaart, spoorwegen, verkeers- en watermanagement zijn 

markten waar onze producten in toegepast worden. Ook het 

bewaken en besturen van productie-processen zijn discipli-

nes die onze systemen beheersen. 

Een hightech markt dus, die alleen gecontroleerd kan worden 

met een combinatie van hightech producten en een flinke 

dosis technische ondersteuning.



Alvorens de producten uit ons leveringsprogramma het 

verkooptraject ingaan worden deze door onze technische 

specialisten tot in detail getest.Tevens worden deze hard-

ware-technisch bekeken op betrouwbaarheid en software-

technisch op flexibiliteit en eventuele bugs. Naarmate wij 

meer weten van de materie, kunnen wij ook meer toe-

gevoegde waarde leveren aan onze producten. Wij staan 

pas achter de producten als deze door ons geaccordeerd 

zijn. De twee-eenheid product-leverancier heeft haar werk 

gedaan, dus moeten de systemen werken!

Observerend en innovatief

De ”huizen” die wij vertegenwoordigen hebben allen 

wereldwijd een verkoopnetwerk. Onze afnemers zijn vaak 

fabrikanten van hoogwaardige apparatuur en systemen die 

ook wereldwijd ingezet worden. 

Een niet onbelangrijke link is gelegd! Industriële data

communicatie, een markt van dichtbij tot ver weg. 

Industrieel Ethernet, Wireless, Embedded Systemen, Remote I/O 

en Video networking  zijn disciplines die MODELEC beheerst.

Koperdraad en glasvezel zijn bekende media, maar ook via 

de ether leggen wij datacommunicatie-verbindingen.

Product-innovaties zijn aan de orde van de dag. Wat van-

daag nieuw is, is morgen achterhaald. Op je qui-vive zijn 

is een ”must”.

Het management van MODELEC Data-Industrie zorgt samen 

met haar verkoop- en technische specialisten ervoor dat  

het leveringsprogramma ”scherp” blijft.



Aan het advies worden dezelfde hoge eisen gesteld als aan 

de producten. Daarom heeft MODELEC specialisten in dienst 

die u echt iets te vertellen hebben. De buitendienst introdu-

ceert en adviseert. Support verleent de adequate technische 

ondersteuning. De interne mensen zijn altijd beschikbaar 

en zorgen voor een correcte en persoonlijke uitvoering en 

afhandeling van uw opdracht.

Centraal in de aanpak van MODELEC staat de klant. Dit  

betekent voor u een open dialoog met onze specialisten, die 

samen met u een oplossing zoeken en … vinden.

Innovatie begint bij MODELEC met vooruitzien. Dus steeds 

alert blijven en de evolutie in de verschillende marktseg-

menten op de voet volgen.

Specialisten die uw vaktaal begrijpen
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